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CDL ELEC, enseigne de Saint-Gobain Distribution 
Bâtiment France (SGDB France), spécialisée 
dans la distribution de matériel électrique, génie 
climatique et éclairage, renforce son offre sur la 
ventilation et la climatisation.  
Pour appuyer ce développement, l’enseigne publie 
un nouveau catalogue : « Sélection Climatisation 
& Ventilation ». Conçu pour accompagner les 
artisans installateurs au quotidien, cette édition 
inédite offre une vision de l’offre stockée CDL 
ELEC et des services proposés pour répondre aux 
besoins du résidentiel et du petit tertiaire. 

UNE EXPERTISE RENFORCÉE SUR LA 
VENTILATION ET LA CLIMATISATION
Concernant la ventilation, trois partenaires majeurs 
accompagnent CDL ELEC, parmi toute l’offre pré-
sentée :
• Aldes, pour des projets tertiaires complexes et des 
solutions double flux innovantes pour le résidentiel.
• S&P, partenaire historique reconnu pour la per-
formance de ses produits avec une gamme la 
plus complète du marché.
• Atlantic, qui révolutionne le marché avec sa nou-
velle gamme Hygrogenius, une VMC hygroréglable 
intelligente.

Côté climatisation, CDL ELEC s’appuie sur deux prin-
cipaux partenaires : Daikin et Thermor, proposant 
des solutions complémentaires adaptées aux besoins 
des installateurs. CDL ELEC s’appuie également sur 
sa propre marque Altech pour les besoins en rési-
dentiel.

UN CATALOGUE CONÇU 
POUR ACCOMPAGNER LES 
PROFESSIONNELS AU QUOTIDIEN
Afin de répondre au mieux aux besoins des instal-
lateurs, plombiers, chauffagistes et électriciens, le 
nouveau catalogue Sélection Climatisation & Ven-
tilation offre un accès rapide à l’ensemble de l’offre 
produits CDL ELEC, en facilitant la recherche et l’accès 
aux informations concernant les services proposés 
par l’enseigne.

Avec près de 44 pages, cette nouvelle édition com-
prend une offre subdivisée en quatre univers : Cli-
matisation résidentielle et tertiaire ; Ventilation 
résidentielle et tertiaire ; Pompe à chaleur piscine ; 
Tri-service (solution regroupant le chauffage, l’eau 
chaude sanitaire et le rafraîchissement).

CDL ELEC LANCE UN 
CATALOGUE INÉDIT
EXCLUSIVEMENT DÉDIÉ  
À LA VENTILATION ET  
LA CLIMATISATION



Au travers de cet outil, l’enseigne s’engage à simplifier 
la vie du professionnel et à lui faire gagner du temps. 
Dans cette optique, chaque entrée de chapitre intègre 
un QR Code permettant au professionnel d’accéder 
directement au site cdl-elec.fr pour consulter la tota-
lité de l’offre et passer commande rapidement.  
Par ailleurs, les avantages technologiques des pro-
duits les plus performants sont mis en lumière avec 
un logo « le + ». 

UNE MULTITUDE DE SERVICES  
POUR ACCOMPAGNER LES PROS 
AU QUOTIDIEN
À chaque étape, que ce soit pour la recherche de pro-
duits, la livraison, la formation, le conseil technique, les 
outils d’aide au chiffrage ou l’accompagnement des 
clients, CDL ELEC apporte des solutions sur-mesure 
pour développer l’activité des professionnels.

Grâce à sa plateforme logistique, l’enseigne
est à même de proposer 10 000 références dispo-
nibles en J+1 (en agence, sur chantier ou à l’adresse de 
son choix), et plus de 100 000 références accessibles 
via son site internet et son application mobile. 

Pour compléter ce dispositif et accompagner 
pleinement les professionnels, l’enseigne met 
en place :

Click & collect : commande avant 17h 30 sur 
le site cdl-elec.fr ou l’application mobile, retrait 
dès le lendemain à l’agence choisie ;
Click & collect express : commande sur le 
site cdl-elec.fr ou l’application mobile, retrait 
de la commande dans les 2h dans l’agence 
choisie.
Click & deliver : commande avant 17h 30 sur 
le site cdl-elec.fr ou l’application mobile, livrai-
son le lendemain sur le chantier ou à l’adresse 
définie ;

L’espace client en ligne est conçu pour rendre 
la navigation visuelle et intuitive afin de permettre 
aux clients d’accéder rapidement à tous leurs docu-
ments commerciaux : validation de devis, bons de 
commande, factures, etc. Les tarifs personnalisés sont 
consultables et téléchargeables avec les références 
produits disponibles en stock, délais de livraison à 
J+1 ou J+X. 
L’accès au configurateur SOLU+ pour les chantiers et 
l’espace fidélité sont également accessibles depuis le 
compte client, leur permettant de consulter les tarifs 
personnalisés, de vérifier les stocks, de valider leurs 
devis ou de recevoir leurs factures par e-mail.

Une application mobile CDL ELEC com-
plète cette gamme de services en offrant le scan des 
produits, la visualisation des stocks, le suivi des com-
mandes et l’accès rapide au Click & Collect Express.

Les professionnels bénéficient de conseils tech-
niques en agence avec les vendeurs conseils et les 
technico commerciaux mais aussi sur le terrain avec 
les attachés technico commerciaux itinérants. 
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Livraison
Livraison sur votre chantier
ou à l’adresse de votre choix.

J+1

« Avec ce catalogue, nous renforçons notre 
engagement auprès des installateurs 
en leur proposant une offre complète 
et accessible, appuyée par un service 
logistique performant et une proximité avec 
nos équipes techniques », explique Patrice 
Pocard, Directeur du Développement 
Commercial chez CDL ELEC.

Le catalogue est disponible dans toutes les agences CDL 
Elec ou via le site internet

https://www.linkedin.com/company/cdl-elec/?originalSubdomain=fr
https://
https://www.linkedin.com/company/saint-gobain-distribution-batiment-france/

