Lancée en 2005, ALTECH, marque de la division sanitaire et chauffage de
Saint-Gobain Distribution Batiment France, féte cette année ses 20 ans. Deux
décennies au service des professionnels de la plomberie et du génie climatique
avec une promesse inchangée : offrir des solutions techniques fiables, dispo-
nibles et accessibles pour les chantiers du quotidien.

UNE MARQUE CONCUE POUR
LES PROFESSIONNELS

ALTECH a vu le jour pour couvrir les besoins des
professionnels en plomberie et génie climatique en
eéquipements techniques «invisibles » mais essen-
tiels (chauffe-eau, mécanismes pour WC). ALTECH
incarne une valeur de confiance avec l'objectif de ras-
surer et dentretenir une relation de proximité avec
les clients professionnels pour des chantiers réalisés
en toute serénite.

UNE CROISSANCE CONTINUE,
NOURRIE PAR L’ECOUTE DU
TERRAIN

De quelques références techniques a ses débuts,
ALTECH s’est rapidement étoffée pour accompagner
les professionnels sur un périmetre élargi. D'abord
développée surles produits techniques de plomberie
et traitement de I'eau (pompes, raccords ou vannes)
l'offre s'est progressivement étendue au génie
climatique, notamment avec l'arrivée des PAC Air-Air,
systéme de plancher chauffant, ballons thermody-
namiques.

ALTECH a su évoluer grace a sa capacité dadaptation
etsonancrageauseindesagences CEDEO, CDLELEC
et CLIM+, lui permettant de répondre efficacement
aux besoins de tous les professionnels.

DES PRODUITS DEVENUS
INCONTOURNABLES

Parmi les produits phares d'ALTECH figurent le
chauffe-eau plat - plébiscité pour sa compacité,
sa flexibilité d'installation (vertical ou horizontal),
et sa capacité a s'adapter a tous les foyers -, ainsi
que la PAC air/air, désormais proposée dans une
gamme élargie couvrant aussile petit tertiaire. Loffre
multicouche, quant a elle, a connu un lancement
rapide, grace a une équation gagnante : qualité,
service et logistique.

Aujourd’hui, plus de 500 références
sont fabriquées en France, etlamarque
s’appuie sur les forces logistiques de
DSC pour garantir une disponibilité
immeédiate ou en J+1partout en France.

UNE AMBITION D’OFFRES
PLUS DURABLES

Des 2021, ALTECH a engagé une démarche active
de réduction de son empreinte environnementale.
Plusieurs produits sont désormais proposés avec des
emballages sans plastique, et la marque ambitionne
le zéro plastique a terme pour tous ses emballages.



ALTECH propose également des produits éco-
concus, comme l'adoucisseur Concerto. Le modele
a évolué grace notamment aux retours dexpériences
des installateurs CEDEOQ vers un produit plus design
et plus performant.

ALTECH s‘engage pour répondre aux défis
d’aujourd’hui et de demain en ayant sans cesse a
l'esprit circularité, durabilité et recyclabilité.

LA CO-CONSTRUCTION :
UNE DEMARCHE AU CCEUR
DE LA METHODE ALTECH

Chez ALTECH, la conception des produits ne se fait
jamais en vase clos. Qu'il s'agisse de produits tech-
niques ou plus basiques, la margue sappuie sur une
logique de co-construction avec 'ensemble de son
gcosysteme: équipesinternes, installateurs, experts
métier et partenairesindustriels. Cette collaboration
prend des formes variées - consultations produit,
tests terrain, groupes d'experts ou encore revues de
cahier des charges - afin d'aboutir a des solutions
concretes, adaptées aux realités du chantier.

En 2025, ALTECH affiche plus que jamais sa voca-
tion : proposer des produits techniques de qualité,
accessibles, avec des services avant et aprés-vente
performants. Une ambition quidée par la proximite,
lagilité et l'exigence.

Le service en +:

Pour une installation personnalisable et
sur mesure, ALTECH propose SOLU +,
un outil qui permet, en quelques clics
seulement, d'obtenir le colt précis et
détaillé des solutions appropriées aux
travaux a réaliser, d’enregistrer les
chiffrages, d'établir facilement un devis,
et de commander en ligne.

A propos d’Altech™

Une marque de la division sanitaire et chauffage
de Saint-Gobain Distribution Bd&timent France
depuis 20 ans, Altech propose des produits de

confiance dans l'univers de la plomberie et du gé-
nie climatique au service des professionnels et de
leurs chantiers. Une marque avec comme mission
: concevoir des références durables, performantes
et innovantes en associant l'expertise des clients
et des collaborateurs.

« NOUVEAU »

A PROPOS DE SAINT-GOBAIN DISTRIBUTION BATIMENT

FRANCE

Saint-Gobain Distribution Batiment France (SGDB France),
filiale du Groupe Saint-Gobain, est le premier distributeur
de matériaux de construction en France, au service des
professionnels et de ceux qui s’investissent dans I'amélioration
de leur habitat. Ses principales enseignes sont POINT.P,
CEDEO, Asturienne, PUM, SFIC, La Plateforme du Bdtiment,
Dispano, CLIM+ et CDL Elec. Grdce a ces dernieres, Saint-
Gobain Distribution Batiment France dispose d’un réseau de
plus de 2000 points de vente a travers I’hexagone.

Pour en savoir plus sur SGDB France, suivez-nous sur LinkedIn.
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